JORNADA

Mirar hacia fuera, una estrategia para la supervivencia
15 de diciembre de 2010 y el crecimiento de la empresa familiar

D

amefmur

asociacién murciana de la empresa familiar
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Objetivos

Dirigido a

Programa

ESTRATEGIA DE VENTAS EN EXPANSION DE LAS REDES EMPRESA MARMOLES SAN
TIEMPOS DE CRISIS COMERCIALES EN MERCADOS MARINO. UN EJEMPLO DE
(Dr. Pedro Juan Martin Castejon) EXTRANJEROS BUENAS PRACTICAS EN LA
(Dr. Joaquin Monreal Pérez) EXPANSION DE REDES
COMERCIALES

- Conceptos clave en la administracién (D. José Marin Nufiez)

de ventas - Importancia de abrirse a mercados
- Como potenciar su equipo de externos
vendedores - La empresa exportadora espafiola
- Organizacion y desarrollo de su - Proceso y plan de internacionalizacion
equipo de ventas de la empresa
- La fuerza de ventas como clave - El reto de la internacionalizacién de
estratégica de la ventaja competitiva la empresa familiar
- Como vender en tiempos de crisis

Ponentes

Coordinacion

> Fecha de la jornada: 15 de diciembre de 2010
> Lugar: Salén de Plenos de la Cdmara de Comercio de Murcia
> Horario: de 16:30 a 20:30 horas

nformacion e inscripciones

ados/precolegiados del Colegio de Economistas en la secretaria del Colegio o
eb: www.economistasmurcia.com (escuela de economia/formacion).

dos Amefmur y otros en el teléfono: 968 24 59 44, o bien en el correo electrénico
sociacion: administracion@amefmur.com. Atenderd Ana Martinez.

izar la inscripcion antes del 13 de diciembre de 2010.
oro limitado a la capacidad del salén.
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